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Localita
Una media di 450-500 abilitati
ogni anno a fronte di una do-

OSt d]. loma mandadimercatochesiattesta
p sui 650-700 addetti. E la situa-
11 zione di mercato per gli ottici,

e avoro professionisti poco considerati

quando si fanno i discorsi sullo

Sl trova skill shortage in Italia, solita-_

% mente portando come esempi
facﬂmente di informatici iper-specializza-
ti e diplomati tecnici. Per svol-
gere la professione occorre fre-
quentare uno dei corsi biennali
attivatidalle Regioni diconcer-
to con il ministero della Salute,
ai quali si accede con il diploma di scuola media
superiore. «In un periodo di crisi economica co-
me questo pud apparire paradossale, eppure le
aziende del settore faticano a trovare professio-
nisti, tanto che molte societa finanziano borse di
studio nei nostri corsi per formare il personale
chereputano dotato diunbuon potenziale disvi-
Iuppon, osserva Giorgio Righetti, direttore dell'T-
stituto Benigno Zaccagnini di Bologna, unadelle
24 scuole riconosciute in Italia, che da sola negli
ultimi cinque anni ha abilitato trail 16 eil 18% di
ottici di tutto il paese. La spiegazione sta proba-
bilmente nella struttura di queste scuole, che
possono essere frequentate solo dopoildiploma,
ma non rilasciano un titolo universitario. «Su-
perficialmente qualcuno pensa che sia meglio
unalaureatriennaleinun’altra disciplinasanita-
ria, ma i dati del ministero dell'Istruzione certifi-
cano che il titolo accademico di primo livello so-
litamente viene completato in quattro anni e set-
te mesi. Gli ottici, invece, sono abilitati e prontia
svolgere 'attivita gia dopo due anni», prosegue
Righetti. I corsi hanno un taglio principalmente
pratico, con laboratori di optometria e contatto-
logia e prove sul campo che si susseguono con
frequenza costante, alternandosi a lezioni su te-
matiche variegate, a cavallo tra temi tecnici e ge-
stioned'impresacomedirittocommerciale, legi-
slazione sociale, fisica e fisiopatologia oculare.
Glisbocchilavorativivanno dalcontrattodisu-
bordinazione (con compensi trai 1.200 ei 1.900
euro mensili, conlafascia pit1alta che premia chi
ha ottenuto una specializzazione, ad esempio in
contattologia o ipovisione) allaconsulenza pres-
so centri ottici specializzati, studi o aziende del
settore, fino allasceltadimetterein piediuneser-
cizio commerciale. Il mercato  rimasto sostan-
zialmente stabile negli ultimi due anni - e il dato
valettoin maniera positiva, consideratoil conte-
stomacroeconomicodifondo-, conl'Ttaliachesi
&confermatail terzo produttore diocchialiin Eu-
ropa, convendite per 2,7 miliardidi euro. (I.d.o0.)
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